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BI€TIKA INTERNATIENAL SAC.

GUIA 12: DESARROLLO DE STARTUPS
AGRICOLAS

Enfoque: Innovacion, escalabilidad y modelos de negocio en el agro (AgTech)

. OBJETIVO

Proporcionar un marco metodoldgico para la creacion y escalamiento de startups agricolas (AgTech), orientando la
validacion de modelos de negocio innovadores que resuelvan problemas reales del sector agroalimentario con
potencial de crecimiento sostenible.

ll. FUNDAMENTO TEORICO Y CIENTIFICO

Base conceptual: Las startups agricolas combinan innovacion tecnolégica con modelos de negocio escalables
para resolver ineficiencias estructurales del sector: acceso a mercado, financiamiento, informacién y tecnologia,
siguiendo principios de validacién temprana y aprendizaje iterativo (Lean Startup).

Principales autores y referencias cientificas:

* Ries, E. (2011). The Lean Startup: How Today's Entrepreneurs Use Continuous Innovation to Create Radically
Successful Businesses. Crown Business.

* Walter, A. et al. (2017). Smart farming is key to developing sustainable agriculture. PNAS. DOI:
10.1073/pnas.1707462114

lll. AMBITO DE APLICACION

* Sectores: AgTech, FoodTech, biotecnologia agricola, plataformas de comercializacion rural.
*  Ambitos: Emprendedores individuales, equipos fundadores, incubadoras y aceleradoras agroalimentarias.
* FEtapatipica de aplicacién: Desde la idea inicial hasta la ronda de inversion semilla.

IV. AREAS DE INNOVACION AGTECH MAS RELEVANTES

Agricultura de precision Plataformas de monitoreo satelital y sensores de bajo costo
Mercados digitales (Marketplace) Conexion directa entre productores y compradores

FinTech agricola Crédito alternativo basado en historial productivo
Trazabilidad y blockchain Verificacién de origen y certificaciones digitales

Bioinsumos e inteligencia bioldgica Desarrollo de biofertilizantes y bioplaguicidas

V. PASOS PARA LA IMPLEMENTACION

Etapa 1: Identificacion del Problema

* Investigacion de campo con productores reales para validar el problema.
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* Andlisis del tamafio de mercado y la disposicidn a pagar por una solucion.

Etapa 2: Disefio del Producto Minimo Viable (MVP)

* Desarrollo de una version simplificada de la solucién propuesta.
* Pruebas piloto con un grupo reducido de usuarios reales.

Etapa 3: Validacion y Modelo de Negocio

* Iteracion del producto segun retroalimentacién obtenida.
* Definicion del modelo de ingresos y estructura de costos.

Etapa 4: Escalamiento y Levantamiento de Capital

* Preparacion de métricas clave para potenciales inversionistas.
* Postulacién a aceleradoras, fondos semilla o capital de riesgo especializado en AgTech.

VI. INDICADORES DE EXITO

* Tasa de retencién de usuarios o clientes (%).

* Costo de adquisicion de cliente (CAC) frente al valor de vida del cliente (LTV).
* Velocidad de crecimiento mensual de usuarios o transacciones (%).

* Monto de capital levantado en rondas de inversién (USD).

* Numero de productores beneficiados directamente por la solucion.

VII. ENLACES Y FUENTES COMPLEMENTARIAS

* AgFunder - AgTech Investment Reports: https://agfunder.com
* Endeavor - Apoyo a emprendimientos de alto impacto: https://endeavor.org
* Startup Genome - Global Startup Ecosystem Report: https://startupgenome.com

VIll. RECOMENDACIONES PARA APLICACION LOCAL

* Validar la solucién directamente en campo antes de invertir en desarrollo tecnolégico complejo.
* Buscar incubadoras o programas de aceleracion con enfoque agroalimentario regional.
* Priorizar modelos de negocio con bajo costo de adquisicién de cliente en zonas rurales dispersas.
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